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Inversão da perspectiva estratégica

Franquear como um novo negócio

Varejo convencional Sistema de franchising

Diagnóstico antes de qualquer formatação

01
Diagnóstico

02
Frentes técnicas

03
Replicação segura
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Formas de classificação das franquias

01
Distribuição

02
Serviços

03
Social

Características de cada modelo

Distribuição — estrutura Serviços — padrões

Social — governança Em comum
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Diagnóstico de franqueabilidade

Pontos críticos a avaliar

Margens para royalties e fundo de marketing Presença de processos formais claros

Vantagem competitiva sólida Registro de marca formalizado no INPI

Sua operação é autossuficiente?

Sistematização Treinamento descentralizado

Blindagem da operação Proteção jurídica da marca

Vantagem competitiva

01
Metodologia única

02
Produtos exclusivos

03
Diferencial duradouro
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Os três pilares de formatação de franquias

A
Técnico (operacional)

B
Comportamental

C
Jurídico (Lei 13.966)

Pilar técnico: o que deve ser manualizado

Manuais de operação Manuais de gestão

Cadeia de suprimentos Vantagem logística

Pilar comportamental: auditorias de qualidade

01
Consultoria de campo

02
Universidade corporativa

03
Auditoria amigável
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Lei 13.966/2019 e a Circular de Oferta de Franquia

A regra de ouro: 10 dias

P R A Z O  O B R I G AT Ó R I O

O que deve constar na COF

Histórico do negócio Balanços financeiros Relação de franqueados

Ações judiciais Territorialidade Taxas e investimentos

Assessoria jurídica dedicada

01
Elaboração da COF

02
Pré-contrato e contrato

03
Regimento de rede
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